
 

 
 

 
 

CICLO INFORMATIVO 
 

APPALTI SOTTO LA LENTE 
 

APPALTI PUBBLICI DI FORNITURE E SERVIZI 
 

      12,  19 e 26 Febbraio 2010  
 
 

Avv. Pietro Fidanza 
 
 

        Sede: Promofirenze, Via Castello d’Altafronte  11 Firenze 
 

Orario: 9.30-17.00 
 
            
12 Febbraio 2010  

 
 
 9.30    Presentazione generale dell’incontro. 

L’importanza per le imprese per l’impostazione di una corretta strategia di 
            gara. La figura del “professionista di gara”.   
 
 
10.00   Le gare d’appalto secondo il Codice dei contratti pubblici (D. Lgs. 163/2006) come  

 aggiornato dal Terzo Decreto Correttivo e dalla Legge 102/2009. 
 

- Organizzare in un quadro chiaro i concetti fondamentali degli appalti: creare una 
bussola 
   per orientarsi in un modo complesso. 
- Tenere il passo ad una riforma in itinere:  le norme correttive al Codice in particolare. 
- Le gare d’appalto “sopra e sotto soglia comunitaria”: differenze e disciplina 

 
10.40   Perché è importante saper riconoscere il sistema di gara scelto dall’Ente 
            appaltante e le sue regole 
 

- Le differenze sostanziali tra procedure aperte, ristrette e negoziate e i riflessi pratici     
  sulla preparazione della gara  
- Quando le stazioni appaltanti possono ricorrere ad una Procedura Negoziata 
- I casi di rinnovo e proroga del contratto 

 
11.30         Le regole della  pubblicità e dei termini di presentazione delle offerte 
 

- Gli strumenti di pubblicità: avviso di pre informazione, bando di gara, avviso di post 
informazione 

- La valorizzazione dell’uso di strumenti telematici 
- Gli oneri pubblicitari per l’ente appaltante 



 

 
 

- Il rispetto del termine di ricezione delle domande di partecipazione e delle  offerte 
- La richiesta di informazioni complementari e la possibilità di proroga dei termini 

   
 
13.00 Pausa pranzo libera 
 
14.00  Come si dichiarano e comprovano i requisiti di partecipazione alla gara 
 

- Requisiti di capacità generale: una lettura critica dell’art. 38 del Codice 
- Requisiti di capacità economico-finanziaria, tecnica e professionale: gli artt. 41 e 42 
del Codice   
- I controlli sul possesso dei requisiti dichiarati in gara: le sanzioni previste dall’art. 48 
del  Codice 

 
15.00    Prova pratica: caccia agli errori dell’ente appaltante nel procedimento di gara. 
 
16.00   Gli acquisti “sotto soglia comunitaria” e in economia 
 
17.00     Termine Lavori 
 
 
 
19 Febbraio 2010 
 
9.30    La lettura sistematica degli atti di Gara 
 

·  Bando di gara; 
·  I Capitolati (generali e speciali); 
·  Le informazioni in corso di gara della stazione appaltante (provvedimenti di 

esclusioni, motivazioni, aggiudicazioni etc.) 
·  Le regole applicabili alle comunicazioni 
·  Le forme e i contenuti dell’offerta 

 
 
10.30 Le “autocertificazioni” in base al D.p.r. 445/00 
 

- Cosa si dichiara nelle dichiarazioni sostitutive di certificazioni 
- Cosa si dichiara nelle dichiarazioni sostitutive di notorietà 
- La questione delle copie conformi all’originale 

 
12.00  Criteri di aggiudicazione delle offerte ed elementi valutativi: 

- criterio del prezzo più basso; 
- criterio dell’offerta economicamente più vantaggiosa 
- obbligo della “ponderazione relativa” per ciascun parametro valutativo 
   Criteri, subcriteri, subpesi, subpunteggi 
 

 
13.00 Pausa pranzo libera 
 



 

 
 

 
14.00   Le giustificazioni dell’offerta e la soglia di anomalia 
 

- Il criterio automatico di individuazione della soglia di anomalia  
- Il procedimento di verifica delle “offerte sospette” 
   La possibilità di contraddittorio nella valutazione delle giustificazioni dell’anomalia 

                
 
14.30        Il sistema delle garanzie 

 
- Dalla cauzione provvisoria a quella definitiva 

 
15.00        Prova pratica 
 
16.00        I raggruppamenti temporanei di imprese e l’avvalimento dei requisiti (cenni) 
 
 
 16.30  I nuovi meccanismi di affidamento dei contratti pubblici (cenni) 
 

- L’accordo quadro 
- Il sistema dinamico di acquisizione 
- Le centrali uniche di committenza 
- Le aste elettroniche 
- Il dialogo competitivo 

 
 17.00   Termine lavori  
 
 
26 Febbraio 2010 
 
 
9.30  L’importanza della conoscenza della giurisprudenza e dei Pareri dell’Autorità per 

 la vigilanza sui contratti pubblici,  relativamente ai  principali argomenti in 
 materia di appalti, per impostare una corretta strategia di gara: 

 
 Requisiti di capacità generale, economico-finanziaria e  tecnica, cauzione provvisoria,      
 dichiarazioni sostitutive,  controlli sul possesso dei requisiti dichiarati in gara, criteri di     

          aggiudicazione, interpretazione degli atti di gara, ecc. 
 
 
 10.30  Panoramica sui casi di esclusione dalle gare secondo la giurisprudenza. 
            Saper attaccare e difendersi in gara citando il precedente giurisprudenziale. 
               
 
11.30  Esercitazione pratica: se tu fossi l’Autorità. 
 
13.00   Pausa pranzo libera 

 
                  
14.00   Come stare in gara:elementi di psicologia utili per la fase di apertura delle buste 



 

 
 

  contenenti le offerte. 
 
 
 14.30    Selezione di Pareri dell’Autorità per la Vigilanza sui contratti pubblici; casi   

pratici utili da poter citare nei rapporti con l’En te appaltante. 
  
16.30    Dove reperire i bandi di gara: TED, EuropeAid , ETIS        
 
17.00     Termine lavori  
 


